Cuentas por Cobrar

Como hemos aprendido en lecciones anteriores, el efectivo aumenta gracias a las ventas en
efectivo y a la cobranza. Presta atencion al siguiente diagrama para que lo captes de una
forma mas visual. Este es el Boletin C-3 de las Normas de Informacion Financiera, presta
atencion y analiza los diagramas ya que en seguida responderds a un control de lectura de
este boletin.
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