Determinacion de Costos y Precios

Determinacion de Costos

El costo son los gastos en los que se incurre para producir algo, por ejemplo
podemos decir que el costo de un producto normalmente esta integrado por
diferentes aspectos como lo son: materia prima, mano de obra, amortizacion de la
magquinaria, de los edificios, entre otros.

Los costos se clasifican en fijos y variables:

Los fijos, son los que tiene que cubrir la empresa para poder funcionar, por ejemplo
pagos de luz, agua, renta, etc.

Los variables, son los que estan relacionados con la actividad del negocio, como
puede ser la reparacion de una maquina que se descompuso.
Existen diferentes tipos de costos.

e Costos de produccién. Se componen de materias primas, mano de obra directa,
mano de obra indirecta, materiales indirectos, insumos y mantenimiento.

e Costos de administracién. Son en los que incurre la empresa para realizar su funcion
administrativa por ejemplo: los sueldos de los gerentes, administradores y demas
personal.

 Costo de ventas. En este tipo de costo estan integrados los costos que hace la
empresa para obtener ventas, por ejemplo puede ser un presupuesto al
departamento de mercadotecnia.

* Costos financieros. Los costos financieros solo aplican cuando se recibe dinero para
financiar la empresa. Vienen a ser los intereses que se deben pagar por dicho
préstamo.

Los costos pueden obedecer a:

Ejercicio en el tiempo: cuando el empresario invierte un peso el dia de hoy, sabra que
no tendrd el mismo valor el dia de manana.

Ejercicio en el proceso productivo: son los costos que asumen durante el proceso de
produccion.
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Ejercicios de oportunidad: normalmente no se toman en cuenta por 1o0s empresarios,
pero se deben incluir en el andlisis de costos de importacion.

Determinacion del precio
Precio, es el valor expresado en términos monetarios que funciona como medio de
intercambio.

Establecer precios no es fdacil, se deben tomar en cuenta una serie de factores,
asegurarse de establecer el precio idéneo que retribuya 1o necesario para considerar
viable el ejercicio de comercio, etc. Las siguientes variables deben considerarse al
momento de establecer precios:

« Costos fijos y variables.

« Competencia.

« Objetivos de la compania.

« Estrategias de posicionamiento.
+ Mercado meta.

Existen wvarias orientaciones para determinar los precios, a continuacion se
mencionan:

- Determinacién de precios orientada por los costos: es la mds utilizada y la mas
sencilla, se calcula un costo para cada unidad producida y se le agrega un porcentaje
de ventaja para asi poder determinar el precio.

- Determinacién de precio orientada por el mercado/demanda: se adoptan precios
altos dependiendo de la intensidad de compra de los consumidores y precios bajos
cuando la intensidad es débil.

- Determinacién de precios por la competencia: las empresas que normalmente
utilizan esta estrategia de precios es que en realidad no buscan vincular el precio con
el mercado global, sino que buscan hacer una relacion directa con el de sus
competidores.

En muchas ocasiones, el exportador busca establecer el precio del producto al doble
en el mercado extranjero que en el mercado local, funciona en la mayoria de las
veces, pero en otras ocasiones se busca vender a mayor volumen pero a bajo precio.
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Factores que influyen en la determinacion de un precio internacional:

« Demanda del producto.

e Participacion esperada del producto en el mercado.

e Reacciones de la competencia.

* Logistica internacional.

* Beneficios o restricciones arancelarias o no arancelarias.
e Adecuacién del producto, envase o embalaje.

Cuando se trata de establecer precios para productos de exportacién, la mecanica es
diferente al sistema que se sigue para los precios del mercado nacional, ya que, aqui
no se tienen que pagar los impuestos que pagan las mercancias que salen del pais.
En muchas ocasiones, el exportador busca establecer el precio del producto al doble
en el mercado extranjero que en el mercado local, funciona en la mayoria de las
veces, pero en otras ocasiones se busca vender a mayor volumen pero a bajo precio.

Los principales elementos para el cdlculo de costos de exportacion son:

 Costos de comercializacién: materiales, personal, embalaje, transporte, agente
aduanal, maniobras.

e Costos de produccién directa o indirecta: mano de obra, materia prima, materiales,
supervision y demas gastos que puedan estar relacionados con el costo de
produccion.

e Otros factores: comisiones relacionadas con las ventas, economias de escalas al
vender a mayor volumen.

* Impuesto al Valor Agregado: las ventas de exportacidn se gravan con tasa cero, no se
les puede cargar el IVA, si alguno de sus proveedores no les paga el IVA, el gobierno
federal, por medio de la Secretaria de Hacienda, reembolsard y acreditara el importe
a través de los mecanismos establecidos por ellos.

En base de todos estos factores se establecerd el precio que tendra el producto en el
extranjero.
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