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La materia de Tratados Internacionales busca ofrecer una visión integral sobre los acuerdos 

jurídicos, políticos y económicos que rigen las relaciones entre los Estados en el contexto global. A 

lo largo del curso se analizan las estrategias y acuerdos de integración regional, que buscan 

fortalecer la cooperación y el desarrollo entre países mediante alianzas económicas, comerciales y 

sociales. Asimismo, se estudia la conceptualización de los tratados internacionales, 

comprendiendo su estructura, naturaleza jurídica y los procedimientos para su negociación, firma y 

aplicación. 

En el caso de México, se profundiza en su participación dentro del comercio internacional a través 

de los tratados de libre comercio, que han sido pilares fundamentales para su crecimiento 

económico y su inserción en los mercados globales. Finalmente, se aborda la evolución del 

Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) al Tratado entre México, Estados 

Unidos y Canadá (TMEC), analizando los cambios, retos y oportunidades que este nuevo acuerdo 

representa para la economía mexicana y su papel en la integración regional de América del Norte. 

 

OBJETIVO DE LA MATERIA 
 
Analizar los procesos de integración regional de México a través de la firma de los tratados 

internacionales en los que participa para identificar áreas de oportunidad en los negocios 

internacionales con los países. 

 
 
CONTENIDO TEMÁTICO 
 
UNIDAD I: INTERRELACIÓN DEL TRATADO CON OTRAS FUENTES DEL DERECHO 

INTERNACIONAL. EVOLUCIÓN HISTÓRICA Y TEORÍA GENERAL DE LOS TRATADOS 

INTERNACIONALES 

 
• Interrelación del tratado con otras fuentes del Derecho Internacional 

o Análisis y comparación crítica de las fuentes tradicionales o sustantivas. 

o Los tratados internacionales. 

o La Costumbre Internacional. 

o La Jurisprudencia Internacional. 

o Los Principios Generales del Derecho. 

o La Equidad ("ex aequo et bono").  

o La Doctrina de los Juristas o de los Publicistas. 
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• Las denominadas fuentes nuevas o no convencionales 

o Resoluciones de los Organismos Internacionales. 

o Resoluciones de organismos políticos o cuasi-legislativos. 

o Jerarquía de las fuentes del derecho internacional. 

o Importancia del Tratado en la codificación y la evolución progresiva del derecho 

internacional. 

 

• Evolución histórica y teoría general de los tratados internacionales 

o Historia, naturaleza y precisión conceptual del tratado internacional. 

o Objeto, fundamento y contenido del tratado internacional. 

o Los principios del tratado internacional. 

o Derecho, equidad y justicia en el tratado internacional. 

o Definición, clasificación, carácter, partes, materia y punto de vista geográfico de los 

tratados internacionales. 

o Interpretación auténtica del tratado internacional. 

o Clasificación de los tratados internacionales. 

 

UNIDAD II: DERECHO DE LOS TRATADOS: LAS CONVENCIONES DE VIENA DE 1969 Y 

1986. LA CAPACIDAD PARA CONCLUIR TRATADOS: NEGOCIACIÓN Y CONCLUSIÓN 

 

• Derecho de los tratados: las convenciones de Viena de 1969 y 1986. La capacidad para 

concluir tratados 

o Concepto del Derecho de los Tratados. 

o Antecedentes, objetivo, características y acuerdos de la Convención de Viena sobre 

Derechos de los Tratados de 1969 y 1986. 

o La capacidad para concluir Tratados (I). 

o Capacidad y autoridad en el Derecho Internacional. 

o La capacidad de los Estados soberanos. 

o La capacidad de las organizaciones internacionales. 

o La capacidad de otros sujetos. La subjetividad atípica o no genérica. 

o La capacidad para concluir Tratados (II). 
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• Derecho de los tratados. Negociación y conclusión 

o La formación de los tratados en la doctrina de los publicistas más especializados. 

o Las fases inicial, intermedia y final de los tratados. 

o Fases en la formación de los tratados internacionales. 

o La conclusión de los tratados. 

o Procedimiento (tradicional y lógico) y fases de la conclusión del tratado internacional. 

o Plenos poderes. 

o Elaboración del texto del tratado. 

o Adopción del texto del tratado. 

o Autentificación del texto del tratado. 

o Manifestación del consentimiento sobre la obligatoriedad del tratado. 

 

• Reservas en los tratados 

o Las reservas a los tratados internacionales. 

o Reservas (aceptación, objeción, efectos, reservas permisibles y las declaraciones 

interpretativas). 

o El depósito de los tratados multilaterales. 

o Registro y no-registro y Publicación de los tratados. 

o Conclusión de tratados entre Estados en el marco de organizaciones internacionales. 

o Tratados con participación de organizaciones internacionales. 

 

UNIDAD III: ESTRATEGIAS, ACUERDOS DE INTEGRACIÓN REGIONAL Y 

CONCEPTUALIZACIÓN DE LOS TRATADOS INTERNACIONALES 

 
• Estrategias y acuerdos de integración regional 

o Globalización y procesos de integración regional. 

o Tipos de acuerdos de integración regional. 

o Tratados de libre Comercio (TLC). 

o Unión Aduanera. 

o Mercados comunes. 

o Uniones económicas. 
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• Conceptualización de los Tratados Internacionales 

o Definición de Tratado de Libre Comercio. 

o Marco Jurídico de los TLC en México. 

o Proceso de negociación de los TLC. 

o Participantes en la negociación de los TLC. 

 

UNIDAD IV: MÉXICO Y LOS TRATADOS DE LIBRE COMERCIO. DEL TLCAN AL TMEC 

 
• México y los Tratados de Libre Comercio 

o Tratados de Libre Comercio Internacionales entre México y el mundo. 

o México y los tratados de libre comercio. 

o TLCAN – TMEC. 

o TLCUEM. 

o TLC México – Japón. 

o TLC México -Costa Rica. 

o TLC Grupo de los 3. 

o TLC México - Nicaragua. 

o TLC México – Chile. 

o TLC México – Israel. 

o TLC México – Triángulo del Norte. 

o TLC México – AELC. 

o TLC México – Uruguay. 

o TLC México – Colombia. 

 

• Del TLCAN al TMEC 

o Historia del TLCAN. 

o Proceso de negociación del TLCAN al TMEC. 

o Reglas de origen y de contenido regional. 

o Objetivos del TMEC. 

o Impacto del TMEC en el crecimiento económico de México. 

o Fortalezas y debilidades del TMEC. 

o Retos del TMEC entre Estados Unidos, Canadá y México. 
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EVALUACIÓN GENERAL 
 
Para reportar tu calificación final obtenida de la suma de porcentajes de unidad deberás haber 

cumplido de forma obligatoria con la realización o entrega de lo siguiente: 

 
• Desarrollo de las lecciones. 

• Responder a todos los cuestionarios de evaluación por unidad. 

• Realizar y entregar dentro del tiempo establecido el Proyecto Final. 

• Responder a la Evaluación Final. 

 
La falta de cualquiera de estos requerimientos causará la no acreditación del curso. 

 
En caso de no acreditar el curso en periodo ordinario con una calificación igual o mayor a 70 

tendrás que presentar una evaluación extraordinaria integrada por: un examen de conocimiento y 

un proyecto, dando como total el 100% de la calificación del curso; en caso de no obtener una 

calificación aprobatoria tendrás que inscribirte para recursar la materia. 

 
 

RECUERDA QUE LA CALIFICACIÓN MÍNIMA APROBATORIA ES 70 

 

 

EVALUACIÓN PUNTOS 

UNIDAD 1 20 

UNIDAD 2 20 

UNIDAD 3 10 

UNIDAD 4 10 

PROYECTO FINAL 20 

EVALUACIÓN DEL CONOCIMIENTO 20 

TOTAL 100 
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PROYECTO FINAL 
 
Proyecto Final: Del TLCAN al TMEC: Proceso de Negociación, Transformaciones y Retos 

Actuales 

 
Analiza de manera sintética el proceso de negociación del TLCAN hasta su transformación en el 

TMEC, destacando los principales cambios, retos y oportunidades para México. 

 
Desarrolla un ensayo académico breve con extensión de 4 a 6 cuartillas (en formato Word o PDF, 

letra Arial 12, interlineado de 1.5), con la siguiente estructura: 

1. Portada. 

2. Introducción. 

Breve reseña del TLCAN (1994): integración regional y apertura comercial. 

Importancia del tratado para México. 

Justificación de la renegociación (2017–2020). 

3. Del TLCAN al TMEC. 

Contexto político y económico que llevó a la revisión. 

Rol de cada país: 

o EE.UU.: déficit comercial, empleo. 

o Canadá: sector lácteo y cultura. 

o México: preservar exportaciones y atraer inversión. 

4. Principales cambios en el TMEC. 

5. Retos y oportunidades. 

6. Conclusiones. 

Balance del proceso de renegociación. 

Valoración del papel de México. 

Perspectivas a futuro de la cooperación trilateral. 

 

Deberás incluir una bibliografía con las fuentes utilizadas (mínimo 5 artículos, documentos oficiales 

o recursos de prensa especializada) en formato APA. Recuerda cuidar la ortografía, redacción y 

estructura. 
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Lista de Cotejo: 

Elementos 

Introducción: breve reseña del TLCAN (1994) 

Contexto político y económico 

Principales cambios en el TMEC 

Retos y oportunidades 

Conclusiones 

Ortografía y Redacción 

Total 20 Puntos  
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DINÁMICA DE TRABAJO 

 
Cada unidad consta de los siguientes elementos: 

 

• Contenido Temático: presentación y análisis de conceptos, fundamentos teóricos, 

implicaciones y aplicaciones del tema al que se refiere la unidad correspondiente. 

• Actividades. Podrán ser de dos tipos: cuestionamientos específicos de opción múltiple 

o relacionar o descargables con aplicación de los conocimientos teóricos adquiridos. 

Son evaluables bajo listas de cotejo específicas y adquieren una ponderación en la 

evaluación. 

• Evaluación por unidad: consta de una serie de reactivos que se evalúan para 

comprobar el conocimiento adquirido dentro de la unidad. 

• Antes de terminar tu materia deberás responder una evaluación final que comprende 

los contenidos de toda la materia. 

 


