Evaluacién de la Fuerza de Ventas

En la evaluacidn se siguen varias etapas, tal y como se muestra en la siguiente figura:

. Medir el
. desempefio

Asignar recursos

' Establecer

estandares

.Ehborar el plan

i

Establecer los
obyetivoas

Proceso de Evaluacién. (Acosta et al.,2018).
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