Nivel de Cuentas por Cobrar

La gestidon y politicas de crédito permanecen estrechamente en relacién con el giro del
comercio y la competencia del mercado en que la organizacion opera.

Dependiendo del giro del comercio y la competencia se proporciona el crédito a los
consumidores, el cual representa el tiempo que transcurre entre la fecha de la venta y la
fecha en que se cobra, o se obtiene en efectivo el importe de la venta. Por consiguiente, 1as
ventas a crédito se convierten en cuentas por cobrar representando generalmente en la
compahia una fundamental inversion del activo circulante.

La inversion de las cuentas por cobrar se establece por el volumen de las ventas a crédito y
por el promedio de dias que transcurren en medio de las fechas de venta y la cobranza.

Para medir 1a inversidn en cuentas por cobrar se efectlan pruebas de liquidez. Se calcula
principalmente la interaccion existente entre las cuentas por cobrar y las ventas yla rotacion
de las cuentas por cobrar como sigue:

La empresa La Financiera, S.A. de C.V. desea determinar la relacion de sus cuentas por cobrar
contra ventas y saber cuanto ha recuperado; proporciona la informacion siguiente:

Cuentas por Cobrar (neto) 12,300 35.7%
Ventas Netas 34,370

El resultado representa el porcentaje de las ventas anuales que estan pendientes de ser
liquidadas por los clientes.

Para ser una medida correcta se deben tomar en cuenta las ventas netas a crédito, 1as cuales
estdn relacionadas con las cuentas por cobrar a clientes; sin embargo, es correcto también
tomar el total de ventas netas siempre y cuando no hubiera una influencia importante de
ventas de contado.

En algunas ocasiones en el numerador se emplea el promedio de cuentas por cobrar, aunque
es mas correcto usar el saldo de fin de afio o periodo.
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