Ejemplos de Analisis de Cuentas

hor Cobrar

La capacidad de una compania para realizar 1a cobranza a sus clientes incluye el analisis y
cdlculo de lo siguiente:

e Rotacién de cuentas por cobrar.
e NuUmero de dias de cuentas por cobrar.

La recuperacion de las cuentas por cobrar incrementa la solvencia de una compafia.
Ademas, el dinero captado a partir de la cobranza se puede emplear para optimizar y
extender las operaciones. Asimismo, la cobranza pronta disminuye los riesgos de

incobrabilidad.
DATOS EMPRESA EMPRENDEDORES: \
Concepto 2018 2017
Ventas Netas 149,800.00 120,000.00
Cuentas por cobrar (netas)
Inicio de afio 12,000.00 14,000.00
Fin de afo 11,500.00 12,000.00
Total 23,500.00 26,000.00
Cuentas por cobrar promedio = 11,750.00 13,000.00

VVentas Netas
Cuentas por cobrar
promedio

Rotacién de cuentas por cobrar

Rotacién de cuentas por cobrar 12.75 9.23
El incremento de la rotacion de las cuentas por cobrar de 9.23 a
12.75 representa que la cobranza ha mejorado

NUmero de dias de ventas por cobrar = Cuentas por cobrar
promedio
VVentas diarias promedio

Ventas diarias promedio VVentas netas

365 dias
DATOS 2018 2017
Cuentas por cobrar promedio 11,750.00 13,000.00

Ventas diarias promedio 410.41 328.77
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Numero de dias de ventas por cobrar 28.63 39.54

El nimero de dias de ventas por cobrar es una estimacion de
los dias de las cuentas por recuperar, generalmente se compara
con los plazos de crédito.

Emprendedores fue mas ineficiente en su cobranza en el 2017
considerando que sus plazos de crédito son de 30 dias, 1o cual
mejoro para 2018
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