
			 	 	

													
	

 

Ingresos 
 

Se recomienda siempre tener un margen de producción, aunque se batalle un 
poco al inicio, para poder garantizar la demanda del cliente. 

Para calcular lo que se va a gastar el primer año se toma en cuenta tanto el 
volumen como el precio. 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 
Contar con financiación extra para el primer año: 
• Se necesita más capital por parte de los inversionistas o socios, ya que el 

primer año casi no se tiene ingreso. 
Contar con demanda total del producto: 
• Hay que realizar un estudio para determinar la demanda real y a qué se 

aspira a llegar (tomar en cuenta la competencia). 

Es el incremento de 
recursos económicos.

No contempla las 
aportaciones de los 

socios o popietarios, 
ya que se entiende que 
se tiene que devolver

Abarca los 
activos y 

pasivos, para la 
recueperación 
de los mismos

Incrementa su 
patrimonio 

empresarial, de 
acuerdo a la 

actividad 
comercial de 

prestar un bien o 
servicio



			 	 	

													
	

 

Ingresos 
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Estudio de 
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Aspectos para la 
previsión y valoración 

de ingresos:

Competencia

Precio

Proveedores

Rentabilidad

Estabilidad del 
Negocio

Costo/ 
beneficio


